


INRALT

Interview

Impressum Folgen Sie uns auch auf

Erfolg Magazin Dossier

Redaktion/Verlag Backhaus Verlag Herausgeber, Verleger: Vervielfdligung oder Verbreitung nicht ohne Autoren (Verantwortliche i.S.d.P)

Julien D. Backhaus Genehmigung. Die Autoren der Artikel und Kommentare im Erfolg
EMail: info@backhausverlag.de Bremer StraBe 24, D31608 Marklohe Magazin sind im Sinne des Presserechts selbst
Chefredakteur (V.i.S.d.P.) Julien D. Backhaus Alle Rechte vorbehalten. verantwortlich. Die Meinung des Autoren spiegelt
Redakteurin und Satz Martina Schafer Anschrift: nicht unbedingt die Meinung der Redaktion wider.
Projektmanagerin Eva-Maria Backhaus Waffensener Dorfstr. 54, Bilderechte, wenn nicht anderweitig Trotz sorgféltiger Prifung durch die Redaktion
EMail: info@backhausverlag.de 27356 Rotenburg ausgewiesen: Anouk Ellen Susan wird in keiner Weise Haftung fur Richtigkeit

Telefon (0 42 68) 9 53 04 91 geschweige denn fur Empfehlungen tbernommen.
Onlineredation EMail info@backhausverlag.de Fur den Inhalt der Anzeigen sind die Unternehmen

E-Mail info@backhausverlag.de Internet: www.backhausverlag.de verantwortlich.



Editorial

Bilder: Ismail Gok

arum schrecken so viele Menschen, die das berufliche Fachwissen und

-konnen haben, davor zuriick, sich selbstdndig zu machen? Das liegt an

mehreren Faktoren: zum einen an dem behérdlichen Papierkrieg, an

Versicherungen, Anmeldungen und der Angst, sich aus Unwissenheit

in den damit verbundenen Fallstricken zu verheddern. Zum anderen
an der Aussicht, sich neben der eigentlichen Leistung fiir den Kunden nicht nur
um die Buchfithrung, sondern auch um Einkauf und Kundengewinn kiimmern
zu miissen — am Besten alles gleichzeitig. Ein Sprichwort sagt, ,,selbstandig“ be-
steht nicht umsonst aus den Wortteilen ,,selbst“ und ,,stindig".

Was haben die, die sich trotzdem auf dieses Wagnis einlassen? Eine sehr genaue
Vorstellung davon, wo sie mit ihrem Betrieb hinwollen und einen Plan, wie
sie da auch hinkommen. Riickschldge sind in diesem Plan genauso selbstver-
stindlich einkalkuliert wie die Gewinne. Die ersten Mitarbeiter sind eingestellt,
das Geschift lauft und trotzdem schaftt es ein Unternehmen nicht iiber einen
gewissen Punkt hinaus? Immer noch ist der Chef oder die Chefin selbst und
stindig damit beschiftigt, an allen Ecken aufzufangen, was sonst keiner kann
und tut und das oftmals auch am Wochenende? Natiirlich gehort Passion zu
den essentiellen Zutaten fiir ein erfolgreiches Geschift. Aber ist das erfolgreiche
Geschiftsfiihrung, wenn man sich als Eigner im téaglichen Arbeitsgeschehen
aufreibt? Wie schaffen es andere Unternehmensgriinder, sich aus dem Tages-
geschift langsam herauszuziehen und die Firma trotzdem auf Erfolgskurs zu
halten?

Michael Lamm und Daniel Krespach machen es vor. Sie haben bereits mehrere
Unternehmen gegriindet. Sie haben fiir sich Vorgehensweisen entwickelt, die es
ihnen erméglichen, ihre Firmen mit drei bis sechs Arbeitsstunden in der Woche
auf den Erfolgspfad zu fithren. Dieses Wissen geben sie nun an unsere Leser

weiter.
Bevor Sie sich in lhrem Unterneh-
men ein Schlafzimmer einrichten, Viel Erfolg,
sollten Sie Uberlegen, wie Sie sich
abkémmlich machen kénnen. Thr Julien Backhaus
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Bilder: JirgenHollerAcademy, Schéfer, Loehr, Scherer, Lindau

Interview

Michael Lamm und Daniel Krespach
sprechen Uber ihr Erfolgskonzept

ie sind Sie dahin ge-
kommen, wo Sie heu-
te stehen?

Die Meilensteine, die
wir bisher erreicht ha-
ben, sind mit Sicherheit auf die Tatsache
zuriickzufiihren, dass wir absolute Prakti-
ker sind. In Theorie zu schwelgen ist nicht
unser Ding. Das Umsetzen macht uns aus.
Wir haben die Armel hochgekrempelt,
laufend optimiert und an uns gearbeitet.
So haben wir es nach 10 Jahren geschafft,
vier Unternehmen zu griinden, die in-
zwischen auf Autopilot laufen. Wir haben
dadurch viel Freiraum, um AM Unterneh-
men zu arbeiten. Mittlerweile haben wir
es mit einem unserer Unternehmen - der
M2energie GmbH - sogar geschafft, Nr. 1
Energiemakler fiir die Immobilienbranche
und 2017 eines der 100 innovativsten Un-
ternehmen Deutschlands zu werden.

Ein weiteres unserer Erfolgsrezepte ist und
war, dass wir kontinuierlich in die Weiter-
entwicklung unserer Personlichkeit, unser
permanentes Wachsen und das regelma-
Bige Uberpriifen von allem investieren!
Ein Baum, der sich

nicht mehr entwi-

Teilnehmer/innen in der Oberrheinhalle
der Messe Offenburg die Gelegenheit ha-
ben, an nur einem Tag zahlreiche gewinn-
bringende Geschiftskontakte zu kniipfen.

Welche Herausforderungen hatten Sie,
die Erfolgsregeln in Ihr eigenes Leben zu
integrieren?

Gerade Inhaber von Unternehmen mit bis
zu 50 Mitarbeitern agieren oft in Selbstén-
digen-Manier. Diesen Fehler haben wir
frither auch gemacht. Doch so schafft man
es nie, aus dem Hamsterrad auszubrechen.
Das haben wir erkannt und daher ange-
fangen, Systeme zu implementieren, mit
denen unsere Unternehmen zu profitablen
Selbstlaufern wurden. Diese ausgefeilten
Systematiken sind auf Firmen jeglicher
Branchen tibertragbar. Damit unterstiitzen
wir in der Lamm & Krespach Unterneh-
mer-Academy inzwischen auch zahlreiche
Selbstindige dabei, den Durchbruch als
Entrepreneure zu schaffen.

Was hat Sie bewegt, sich in diesem Fach-
gebiet zu entwickeln?
Auf unserem Weg
zu erfolgreichen Un-

ckelt, der nicht mehr Wi r h a be ] Syste me ternehmern  haben

wichst, der braune
Blatter bekommt, ist
tot. Wer selbst per-

implementiert,

wir viele wertvolle
Erfahrungen gesam-
melt. Wir mussten

sonlich sowie auch m it d enen unsere natiirlich auch Lehr-

in der Firma stehen

geld bezahlen. Aber

bleibt, der hat verlo- U nte rne h men zZu dadurch  konnten

ren.

wir uns stetig weiter-

Und schlieSlich ha- proﬁtablen Selbst_ entwickeln und im-

ben wir gemerkt, wie
bedeutend ein grofies
und stabiles beruf-
liches Netzwerk fiir
den Erfolg eines jeden Unternehmers ist.
Daher haben wir uns in den vergangenen
Jahren auch darauf fokussiert, zahlreiche
gewinnbringende Geschiftskontakte auf-
zubauen. Um das in sehr kurzer Zeit auch
anderen Visiondren zu ermdglichen, ha-
ben wir den L&K Unternehmertag ins Le-
ben gerufen. Am 16.06.2018 werden alle

mer besser werden.

I a u fe rn wu rd en. Unser  Pluspunkt

und Alleinstellungs-

merkmal ist es, un-
seren Kunden das gelebte Praxiswissen
weitergeben zu konnen. Wir konnen sie
dabei unterstiitzen, sich schnell ein um-
fangreiches Netzwerk aufzubauen. Und
wir sorgen fiir sofort umsetzbare Systeme,
die nachweislich in verschiedensten Bran-
chen funktionieren. Der klassische Unter-
nehmensberater schaut ausschliefllich auf
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Zahlen, Daten, Fakten. Wir versetzen uns
in die komplette Lage unseres Kunden,
berticksichtigen alle Lebensbereiche und
achten trotz Wachstum und Expansion auf
eine Work-Life-Balance. Und wir schaffen
kostengiinstige und einfache Mafinah-
men, die firr jeden Selbststindigen und
Geschiftsmann schnell umsetzbar sind.
Daher profitieren unsere Kunden von so-
fortigen Umsatzsteigerungen, die durch
saubere Systeme nachhaltigen Erfolg und
Wachstum garantieren.

Welches Feedback bekommen Sie von
den Teilnehmerinnen und Teilnehmern
Ihrer Seminare und Coachings?

Bei unseren Coachings und Seminaren
merken wir, dass unsere Herangehenswei-
se und unsere Fokussierung auf die Praxis
sehr gut ankommt. Unsere Kunden wissen
es zu schitzen, dass wir uns von klassischen
Unternehmensberatungen abheben, indem
wir nicht in theo-

retischen  Uberle-

nehmensberatungen unterscheiden. Wir
kénnen unseren Kunden dadurch einen
Mehrwert bieten, den sie woanders nicht
bekommen. Und unsere Erfahrung zeigt,
dass sie das auch zu schitzen wissen.
Dementsprechend ist es unser Ziel, mit
unserem Konzept und unserem Angebot
noch zahlreiche Selbststindige dabei zu
unterstiitzen, endlich den Durchbruch als
Unternehmer zu schaffen. Daher wollen
wir es unter die bekanntesten und erfolg-
reichsten Unternehmensberatungen der
DACH-Region schaffen. Dafiir arbeiten
wir mit unserem Team kontinuierlich an
uns und feilen immer weiter an unserem
Angebot, um es zu perfektionieren. Und
unsere Erfahrung zeigt, dass wir damit auf
dem richtigen Weg sind.

Wie wollen Sie sicherstellen, dass Sie sich

mit dem Thema weiterentwickeln?

Wir arbeiten kontinuierlich an uns, um
immer besser zu
werden. Im Lau-

gungen verharren. »Wer riChtig g Ut iSt fe unserer Karriere

Dank unserer lang-

als  Entrepreneure

jahrigen Erfahrung un d d dann 4 u.rh O rt ) haben wir bereits

zahlreiche Schu-

als  Entrepreneure : :
fallt es uns leicht, dan SICh ZU arbelten; lungen zu ganz

unterschiedlichen

uns in andere Un- .

ternehmer hinein- Mac ht au to m atl SC h Themen  besucht.
zuversetzen und die - H So konnten wir uns
Herausforderungen R uc ks C h rl tte . K nicht nur fachlich,

zu verstehen und zu

meistern, vor die sie in ihrem Arbeitsalltag
gestellt werden.

Das Besondere an unserer Lamm & Kre-
spach Unternehmer-Academy ist aufler-
dem, dass wir uns die Zeit nehmen, wirk-
lich intensiv mit allen unseren Kunden zu
arbeiten. Denn wir beleuchten nicht nur
alle Bereiche, auf denen der Erfolg eines
jeden Unternehmens basiert, sondern wir
setzen dieses Wissen gemeinsam mit un-
seren Teilnehmerinnen und Teilnehmern
auch in die Praxis um. Wir unterstiitzen
also jeden einzelnen dabei, diese Bestand-
teile gleich in dem eigenen Unternehmen
erfolgreich zu implementieren. Und das
tragt Friichte. Denn mit unserer Unter-
stlitzung haben es schon viele Unterneh-
mer geschafft, ihren Umsatz in kiirzester
Zeit stark zu erhohen. Teilweise konnten
sie 100% mehr Umsatz in nur 12 Monaten
erzielen.

Wo mochten Sie mit diesem Thema noch
hin?

Wir sehen natiirlich ein riesiges Potenzi-
al in unserer Herangehensweise, weil wir
uns durch unsere langjahrige Erfahrung
und unsere starke Konzentration auf die
Praxis von den meisten klassischen Unter-

sondern auch per-
sonlich stark weiterentwickeln. Ohne die-
sen wertvollen Input wiren wir wohl nicht
so erfolgreich geworden, wie wir es heute
mit unseren Unternehmen sind. Und wir
wissen, wie wichtig es ist, nie damit auf-
zuhOren, weiter zu lernen und immer
besser zu werden. Wer richtig gut ist und
dann aufhért, an sich zu arbeiten, macht
automatisch Riickschritte. Da wir uns des-
sen bewusst sind, ruhen wir uns nicht auf
unseren Lorbeeren aus. Stattdessen bilden
wir uns nach wie vor in zahlreichen Se-
minaren kontinuierlich weiter. AufSerdem
unterstiitzen wir unser Team dabei, regel-
mafig unterschiedliche Weiterbildungen
zu besuchen.
Um unser Angebot weiter an die Wiinsche
und Bediirfnisse unserer Kunden anzu-
passen, holen wir von ihnen immer wieder
wertvolles Feedback ein. Daher wissen wir,
wo auch wir noch weiteres Entwicklungs-
potenzial besitzen und wie wir es zukiinf-
tig ausschopfen konnen. Natiirlich freuen
wir uns aber auch iiber die Bestétigung un-
serer Kunden, mit unserem Konzept eine
Marktliicke gefunden zu haben und ihnen
insgesamt wirklich die Unterstiitzung zu
bieten, die sie als Unternehmer noch deut-
lich erfolgreicher machen kann.
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Wissen

Wie schaffe ich es, essentielle

Kontakte zu knlpfen?

ehrere Firmen erfolg-
reich zu betreiben ist
keine abstrakte Kunst,
sondern eine Frage der

konkreten  Systematik.
Fiir viele Unternehmer ist das Fithren eines
einzigen Unternehmens bereits eine Qual,
weil sie in Selbstdndigen-Manier agieren
und sich dadurch Wachstumsgrenzen set-
zen. Wie also ein System installieren, das
aus der Geld-gegen-Zeit-Falle, aus dem
ewigen Hamsterrad befreit?
Die Antworten darauf kennen die erfolg-
reichen Mehrfachunternehmer Michael
Lamm und Daniel Krespach. Thre L&K
Unternehmensgruppe teilt sich in vier
Unternehmen auf. Eines davon ist sogar
Marktfiihrer in seiner Branche und 2017
als eines der 100 innovativsten Unterneh-
men Deutschlands ausgezeichnet worden.
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Wissen

Eine goldene Netzwerkregel lautet:
Man sollte erst etwas geben, um moglicher-
weise etwas zuriuckzubekommen.

Der Erfolg der Fortschritt-Macher Lamm
und Krespach basiert auf einem System
— dem von ihnen entwickelten Unterneh-
mer-Autopiloten - der auf alle Branchen
iibertragbar ist und hohe Wirtschaftlich-
keit bei gleichzeitig maximaler unterneh-
merischer Freiheit erméglicht.

Geschatzt fiir ihre Effizienz und Fahigkei-
ten haben die beiden Nischenhelden die
L&K Unternehmerschu-
le ins Leben gerufen, um
zundchst ihr Geschifts-
kunden-Netzwerk  beim
Schritt von Selbstandigen
zu Unternehmern zu un-
terstiitzen. Die Chance,
von Erfolgreichen zu ler-
nen und den unterneh-
merischen Horizont zu
erweitern, ergibt eine grofle Nachfrage:
Mittlerweile betreut die Lamm & Krespach
Unternehmer-Academy  Firmeninhaber
diverser Branchen aus dem deutschspra-
chigen Raum und vergibt die gefragten
Plitze in der L&K Unternehmerschule
nach einem Bewerbungsverfahren.

Doch um als Unternehmer den Durch-
bruch zu schaffen, ist es nicht nur essen-
tiell, alle Bereiche im Blick zu behalten,
auf denen der Erfolg eines Unternehmens
beruht und Systeme zu implementieren,
durch die ein Unternehmen zum profi-
tablen Selbstldufer wird. Entscheidend ist
auch ein umfangreiches berufliches Netz-
werk. Denn ganz allein eine erfolgreiche
Firma hochzuziehen, das gestaltet sich
deutlich schwerer, als hierbei von bedeut-
samen Geschiftskontakten unterstiitzt zu
werden. Deshalb solltest Du jede Gelegen-
heit nutzen, Dein Netzwerk zu erweitern
und zu stabilisieren, die sich Dir bietet.
Sichere Dir auch Deinen Platz beim L&K
Unternehmertag und kniipfe dort an nur
einem Tag zahlreiche gewinnbringende
Kontakte!

Wenn auch Du erfolgreich Dein Netzwerk
erweitern willst, solltest Du Dich auf ent-
sprechende Veranstaltungen gut vorbe-
reiten. Uberlege Dir, welche Zielgruppen
besonders interessant fiir Dich sind. Da-
bei kann es sich lohnen, neben fachspezi-
fischen Kontakten auch dariiber hinausge-
hende Branchenkontakte aufzubauen, da
sich natiirlich auch hieraus wertvolle Ge-
schiftsbeziehungen sowie weitere gewinn-
bringende Kontakte und Auftrige ergeben
kénnen.

Scheue Dich nicht davor, gezielt auf Men-
schen zuzugehen, die Dein Netzwerk be-

Nutze jede
Moglichkeit,
Dein berufliches
Netzwerk zu
erweitern

reichern koénnten. Dabei kannst Du durch
Offenheit und eine positive Ausstrahlung
tiberzeugen. Vermeiden solltest Du es hin-
gegen, gleich bei einer Netzwerkveranstal-
tung Dein Produkt oder Deine Dienstleis-
tung verkaufen zu wollen. Das birgt das
Risiko in sich, zu aufdringlich zu wirken,
nur auf den eigenen Vorteil bedacht und
nicht wirklich an Deinen Gesprachspart-
nern interessiert zu sein.
Achte auch auf Deine Kor-
persprache, denn hiufig
wird unterschitzt, wie
sehr die nonverbale Kom-
munikation uns téglich
beeinflusst. Ein Lécheln
wirkt beispielsweise sym-
pathisch und macht es so
besonders einfach, einen
anderen Menschen kennenzulernen. Au-
Berdem solltest Du Blickkontakt halten.
Natiirlich ist es nicht ratsam, Dein Gegen-
tber pausenlos anzustarren und dadurch
aufdringlich zu wirken. Aber indem Du
den Blicken Deines Gesprichspartners
nicht ausweichst, sondern Du Blickkon-
takt haltst, signalisierst Du Interesse und
unterstreichst Dein sicheres Auftreten.
Auch wenn Du Dich durch den Raum
bewegst, macht es einen guten Eindruck,
wenn Du dabei zielgerichtet und selbst-
bewusst wirkst. Dariiber hinaus ist es
empfehlenswert, das Verhalten Deines
Gegeniibers immer mal wieder zu imi-
tieren. Wichtig ist, dass dies behutsam
geschieht, damit Dein Gesprachspartner
nicht das Gefithl hat,
von Dir nachgemacht zu
werden. Gelingt Dir das
subtil, kannst Du Eure
Beziehung damit beein-
flussen. Denn gespie-
geltes Verhalten ldsst eine
Beziehung harmonisch
wirken. Mit der Zeit wird
Dein Gegeniiber so Ver-
trauen fassen.

Bereite auflerdem Ein-
stiegsfragen vor, um Gespriche einfach
er6ffnen zu konnen. Auch auf die Vorstel-
lung der eigenen Person solltest Du Dich
vorbereiten. Uberlege Dir genau, wie Du
wirken mochtest, wie Du Dich bestmog-
lich présentieren kannst und was Dich
authentisch macht. Im Idealfall kannst Du
auf die Frage, was Du beruflich machst,
eine spannende Antwort geben, die neu-
gierig macht und weitere Fragen nach sich
zieht. Genauso wichtig ist es, dem Gegen-

Welche
Informationen
wissen die
Menschen in
Deinem Netzwerk
zu schatzen?

tiber mit Wertschétzung und Interesse zu
begegnen. So kénnen sich schnell wertvolle
Gespriche und gewinnbringende Kontakte
ergeben. Doch auch wenn Du Dich mit ei-
ner Person besonders gut verstehst - vergiss
nicht, dass auf Netzwerkveranstaltungen
viele interessante Menschen sind. Du musst
Gespriche also auch professionell been-
den, um die Zeit fiir weitere Begegnungen
nutzen zu koénnen. Nachdem Du so viele
neue Kontakte kniipfen konntest, gilt es, die
Nachbereitung zu organisieren. Spatestens
drei Tage nach den Begegnungen solltest
Du einen Follow-up-Prozess in die Wege
leiten. Kontaktiere interessante Teilnehmer/
innen und kniipfe dabei an die Gespriche
an, die ihr bei der Veranstaltung gefiihrt
habt.

Eine der goldenen Netzwerkregeln besagt,
man solle zunichst etwas geben, bevor
man anschliefend moglicherweise etwas
zuriickbekommt. Und die Wahrschein-
lichkeit dafiir, dass sich Dein Gegeniiber
dafiir erkenntlich zeigt, etwas von Dir er-
halten zu haben, ist hoch. Denn hier greift
das Prinzip der Reziprozitit. Als Geschenk
eignen sich ganz unterschiedliche Dinge.
Ob durch Ideen, empfehlenswerte Veran-
staltungen, Buchtipps oder das Herstellen
weiterer Kontakte - die Moglichkeiten,
andere zu unterstiitzen, sind vielfaltig.
Uberlege Dir also, welche Mehrwerte Du
wem anbieten kannst. Mit der Zeit wirst
Du ein Gespiir dafiir entwickeln, welche
Informationen die Menschen aus Deinem
Netzwerk besonders zu schitzen wissen.
Dadurch werden sie sich
meist dazu verpflichtet
fihlen, Dir auch weiter-
zuhelfen. So entstehen
stabile  Geschiftskon-
takte, von denen alle pro-
fitieren kénnen.

Du solltest Dein Netz-
werk auflerdem regel-
mafig auf den Prifstand
stellen: Pflegst Du wirk-
lich die Beziehungen, die
zu Dir und Deinen Zielen passen? Wenn
nicht, dann scheue Dich nicht davor, Dei-
ne Zeit und Ressourcen in die Kontakte
zu investieren, die Dich wirklich weiter-
bringen. Trotz aller Strategien solltest Du
jedoch nie vergessen, Dein Gegeniiber
immer auch als Mensch zu sehen. Am
meisten kannst Du im Leben von den Per-
sonen profitieren, die Dich nicht nur be-
ruflich weiterbringen, sondern an deren
Personlichkeit Du auch wachsen kannst.
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Erfolg

1. Hebe Dich von Deinen Wettbe-

Wir leben im Zeitalter der Informations-
tberflut. Und auch fiir die Erfiillung der
meisten Wiinsche gibt es heutzutage mehr
als nur ein Angebot. Um sich mit der eige-
nen Firma trotzdem dauerhaft am Markt
zu positionieren und zahlreichen Kunden
einen unverzichtbaren Mehrwert zu bie-
ten, ist eine durchdachte Positionierung
unabdingbar. Nur wer es schafft, sich von
seinen Wettbewerbern
durch ein Alleinstel-
lungsmerkmal abzuhe-
ben, kann heutzutage
langfristig erfolgreich
sein.

2. Setze das L&K-
odell in Deinem

Von der Analyse des
Status quo iber ausge-
feilte Marketing- und
Vertriebssysteme bis hin zum Controlling
- der Erfolg jeden Unternehmens basiert
auf vielen verschiedenen Bereichen. Nur
wer sie kennt und beriicksichtigt, kann
den Durchbruch als Unternehmer schaf-
fen. Daher solltest auch Du das L&K-Mo-
dell kennenlernen und in Deiner Firma
nutzen.

3. Mache Dein Unternehmen zum
profitablen Selbstlaufer

Mit weniger Arbeit mehr Geld zu verdie-
nen und dariiber hinaus mehr Zeit fiir die
schoénen Dinge des Lebens zu haben - das
klingt doch zu schén um wahr zu sein.
Genau das muss aber kein Traum bleiben!
Durch die Implementierung der richtigen
Systeme kann das jeder schaffen. Instal-
liere auch Du einen Autopiloten, mit dem
Du es schaffst, Dein Unternehmen in ma-
ximal drei bis sechs Stunden pro Woche
erfolgreich zu fithren. Wir unterstiitzen
Dich gerne dabei.

4. Arbeite kontinuierlich an Deinem

Wer kennt das nicht? Das Tagesgeschift
lduft auf Hochtouren, wichtige Projekte
stehen an und man weify vor lauter Auf-
gaben nicht mehr, wo man beginnen soll.
Gerade Selbstindige kennen solche Situ-
ationen nur allzu gut. Um die eigene Fir-
ma voranzubringen und wieder Licht am
Ende des Tunnels zu sehen, ist es wichtig,
mindestens einen Tag pro Monat nicht
IM, sondern AM Unternehmen zu arbei-

Mit weniger
Arbeit mehr Geld
verdienen —
das klingt doch
zu schon, um
wahr zu sein.

ten. Mache Dir dabei frithzeitig Gedanken
dartiber, welche Herausforderungen auf
Deine Firma zukommen konnten, welches
Potenzial in ihr steckt und wie sie noch
deutlich erfolgreicher werden kann. Nur
so kann sich Dein Unternehmen weiter-
entwickeln und wachsen.

5. Lerne aus den Fehlern anderer

Bereits Konfuzius hat festgestellt: ,Der
Weise lernt aus den Fehlern anderer. Der
Kluge lernt aus den
eigenen Fehlern. Der
Narr lernt nie.“ Profi-
tiere von dieser Weis-

eit und mache Dir
die Fehler anderer zu
Nutze. Denn es lohnt
sich, sein Umfeld im
Blick zu behalten, ge-
nau zuzuhoren und die
Tipps  anzunehmen,
die man von anderen
bekommt. SchlieSlich
kann man sich so weiterentwickeln und
immer besser werden, ohne hierfur allzu
viel Lehrgeld bezahlen zu miissen.

6. Profitiere vom Prinzip der Rezi-
Wir kennen es alle: Das Gefiihl, etwas zu-
riickgeben zu wollen, nachdem man zuvor
etwas geschenkt bekommen hat. Als Un-
ternehmer kann man sich dieses mensch-
liche Prinzip der Reziprozitit (Gegensei-
tigkeit) zu Nutze machen. Demnach ist es
ratsam, erst zu geben, um anschliefend et-
was zuriickzubekommen. Allerdings sollte
man anderen nichts mit der Erwartungs-
haltung schenken, dafiir zwingend eine
Gegenleistung zu erhalten, da sie natiirlich
nur freiwillig erfolgen kann.

7. Profitiere von einem umfangreichen
beruflichen Netzwerk

Auch im heutigen Zeitalter der Digitali-

miere des L&K Unternehmertages, der am
16.06.2018 in der Oberrheinhalle der Mes-
se Offenburg stattfinden wird, hast Du die
einmalige Chance, an nur einem Tag zahl-
reiche gewinnbringende Geschiftskontakte
aufzubauen und Dein Unternehmen ca. 300
Teilnehmern zu présentieren.

8. Hole das Maximum aus Netwerk-

Netzwerk-Treffen bieten eine groflartige
Gelegenheit, um gewinnbringende Kon-
takte zu kniipfen. Um anschlieflend nicht
zahlreiche Visitenkarten zu besitzen, die
man nicht mehr genau zuordnen kann, ist
es empfehlenswert, sich auf der Riicksei-
te jeder Visitenkarte unauffillig ein paar
Notizen zu der entsprechenden Person zu
machen. Auflerdem solltest Du nach dem
Treffen einen Follow-up-Prozess in die
Wege leiten, bei dem Du interessante Teil-
nehmer/innen kontaktierst. Dafiir kannst
Du an das nette Gesprach vom Vorabend
ankniipfen und anschlieflend weitere Ko-
operationsschritte planen.

9. Fokussiere Dich auf die wichtigen
Geschiiftskontakte

Von zahlreichen Geschéftskontakten pro-
fitiert jeder Unternehmer. Doch bevor
man sie aufbaut, sollte man sich im Kla-
ren dariiber sein, welche konkreten Ziele
man damit erreichen mochte. Mache Dir
also bewusst, was Du von Deinem be-
ruflichen Netzwerk erwartest und wel-
che Kontakte fiir Dich und Deine Firma
besonders wichtig sind. Anschlieflend
kannst Du ganz gezielt am Aufbau eines
umfangreichen Netzwerkes arbeiten, das
auch wirklich zum Erfolg Deines Unter-
nehmens beitrégt.

10. Pflege Deine Geschiiftskontakte

Du hast es geschafft, Dir ein berufliches
Netzwerk aufzubauen, von dem Du profi-
tieren kannst? Sehr gut! Dann ist es an der

sierung  werden Zeit, es zu stabili-
Geschifte immer . sieren, indem Du
noch Mvon l\ﬁlensch Von YA h | re|Chen esﬂ kon;‘ir};ielr)l%cﬁ
zu ensch ge- .. pflegst. Tri ic

macht. U das i Geschaftskontakten regemitiy  per
gene Unternehmen oy e . sonlich mit Deinen
noch  bekannter p rOﬁ tl e rt J e d er Geschiftskontakten
und erfolgreicher oder tausche Dich

zu machen, ist es
unabdingbar, kon-
tinuierlich am Aufbau neuer Geschiftskon-
takte zu arbeiten. Denn der Erfolg eines je-
den Unternehmens basiert auch auf einem
groflen beruflichen Netzwerk. Bei der Pre-

Unternehmer.

in digitaler Form
mit ihnen aus. So
kannst Du Dein Netzwerk nicht nur erhal-
ten, sondern auch vertiefen und die Kon-
takte damit noch besser nutzen, die Du
aufgebaut hast.
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Veranstaltungen

Internet Marketing
Kongresss.-4.3. 2018

Thema des Vortrages von L&K:
Baue Dir in kiirzester Zeit ein gewinn-
bringendes berufliches Netzwerk auf

Im L&K-Vortrag lernst Du, wie Du:

o in kiirzester Zeit min. 30 neue gewinn-
bringende Geschiftskontakte kniipfst

o ganz einfach zahlreiche interessante
und  inspirierende  Unternehmer-
personlichkeiten kennenlernst

o Dein Unternehmen und Deine Idee in
30 Sekunden ungefihr 300 Teilnehmern
vorstellen kannst

o Dein Unternehmen in einem Elevator
Pitch optimal prasentierst

« neue praktische Tipps und Tricks sofort
umsetzen kannst, mit denen Dein
Unternehmen noch erfolgreicher wird

o einen deutlich héheren Bekanntheits-
grad erreichst und dadurch viele Folge-
auftrdge generierst

o Deinen Umsatz erhdhst

TICKETS erhéltst Du direkt bei der Lamm
& Krespach Unternehmer-Academy

Wie man durch professionelles Netzwer-
ken sein eigenes Unternehmen nach vor-
ne bringt, erklaren Michael Lamm und
Daniel Krespach unter
www.lamm-krespach.de/netzwerken/

Sichere Dir dort Dein kostenloses E-Book
zum Thema.

Telefoncoaching

www.vom-selbststaendigen-zum-unter-
nehmer.de/

In 30-miniitigen Telefoncoachings be-
kommst Du das wichtigste Handwerkszeug
vermittelt, um dem Hamsterrad des ,,selbst®
und ,,standig” zu entfliehen.

Termine, Angehote und
Veroffentlichungen

L&K Open Night e 10.11.2017, 18 unr

Heutzutage gehort Zeit zu den hochsten Giitern im Leben. Zeit — um das zu tun, was man
schon immer tun wollte. Zeit - fiir die schénen Dinge des Lebens. Zeit - fiir sich. Aber
wie oft raubt uns der Alltag eine unwiederbringliche Stunde nach der anderen und wie oft
drehen wir uns im ,,Hamsterrad, ohne uns dessen bewusst zu sein?

Hast Du Dich schon einmal gefragt, was Du fiir Moglichkeiten hittest, wenn Du Zeit nicht
mehr gegen Geld tauschen miisstest? In der L&K OPEN NIGHT erhéltst Du endlich Ant-
worten darauf. Die beiden erfolgreichen Vollblut-Unternehmer Michael Lamm und Daniel
Krespach verraten Dir ihre Erfolgsgeheimnisse. Du erfahrst unter anderem, wie sie es durch
die Implementierung der richtigen Systeme geschaftt haben, dass ihr Unternehmen nahe-
zu auf Autopilot lduft, und wie sie ihren Umsatz innerhalb von nur einem Jahr um 400 %
steigern konnten.

Bei der L&K OPEN NIGHT hast Du auflerdem die einmalige Moglichkeit, in kiirzester
Zeit zahlreiche gewinnbringende Kontakte zu kniipfen und Dein Netzwerk somit immens
zu stirken. Schaffe Dir jetzt ein stabiles Fundament, mit dem Dir der Durchbruch als
Unternehmer gelingt!

NUTZEN: Durch die L&K OPEN NIGHT wirst Du:

o praktische Tipps und Tricks kennenlernen und sofort umsetzen kénnen, mit
denen Dein Unternehmen noch erfolgreicher wird.

o aus den Fehlern lernen, die Michael Lamm und Daniel Krespach auf Threm Weg zu
Multipreneuren gemacht haben.

o die Meilensteine kennenlernen, auf denen der Durchbruch jedes Unternehmens basiert.

o vielen motivierten Menschen begegnen, die etwas bewegen wollen.

ZIELE: Nach der L&K OPEN NIGHT wirst Du:

o iber zahlreiche neue warme Kontakte verfiigen und dadurch ein deutlich grofleres
Netzwerk besitzen.

o Deinen Arbeitsaufwand stark reduzieren kénnen.

o den L&K Autopiloten kennen, mit dessen Hilfe Du zukiinftig mehr Zeit fir die
schénen Dinge des Lebens hast.

o wissen, mit welchen Systemen und Abliufen auch Du Deinen Umsatz und
Gewinn um bis zu 400 % steigern kannst.

Ergreife jetzt Deine Chance und nehme an der L&K OPEN NIGHT teil.
TICKETS: www.eventbrite.de/e/lk-open-night-november-2017-tickets-32814895235
Melde Dich noch heute an und sichere Dir Deinen Platz!

Buch , Erfolgreich nichts tun - mache dein
Unternehmen zum profitahlen Selhstiaufer:

In Kiirze ist es soweit: Das Erfolgs-Buch der beiden Multipreneure Michael Lamm &
Daniel Krespach erscheint.
Sichere Dir folgende Vorteile:

o Wertvolle Tipps erfahrener Experten

« Entdecke Deine Unternehmer-Potentiale

o Systeme des Unternehmer-Autopiloten

o Kostenlos (limitiert auf 1000 Exem-
plare)
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Veranstaltungen

Soziale Netzwerke wie Facebook, You-
tube, Twitter und Co. sind aus unserem

Zeitalter der Digitalisierung nicht mehr

wegzudenken. Dabei darf nicht in Ver-
gessenheit geraten, dass auch heutzuta-
ge Geschifte immer noch von Mensch

zu Mensch gemacht werden. Nutze jetzt

die Chance, Dein Netzwerk zu erweitern

und nimm an der Premiere des L&K

UNTERNEHMERTAGS teil.

Dort verraten Dir die beiden erfolg-
reichen Unternehmer Michael Lamm
und Daniel Krespach ihre Erfolgsgeheim-
nisse. Beim L&K UNTERNEHMERTAG
erfahrst Du, mithilfe welcher Techniken

sie es geschafft haben, in kiirzester Zeit

ihr Netzwerk um ein Vielfaches zu erwei-
tern. Dieses starke Fundament hat es ih-
nen ermdglicht, innerhalb weniger Jah-
re vier sehr erfolgreiche Unternehmen
aufzubauen. Beim L&K UNTERNEH-
MERTAG zeigen sie Dir auflerdem, wie
Du es durch die Implementierung der
richtigen Systeme schaffen kannst, dass

Samstag, 16.06.2018, 19 Uhr in der
Oberrheinhalle der Messe Offenburg

Beim L&K UNTERNEHMERTAG wirst Du:
min. 30 neue gewinnbringende Geschiftskontakte kniipfen!
zahlreiche inspirierende Unternehmerpersonlichkeiten kennenlernen!

lernen, wie Du Dein Unternehmen in einem 30-sekiindigen Elevator Pitch
optimal préasentierst!

die Chance erhalten, Dein Unternehmen als gliicklicher Auserwihlter auf der
groflen Biihne vorzustellen!

praktische Tipps und Tricks kennenlernen, die Du sofort umsetzen kannst!

Nach dem L&K UNTERNEHMERTAG wirst Du:
Kontaktprofi sein!
erfolgreiche Geschifte mit Deinen vielen neuen Kontakten abschlieflen!
Deinen Umsatz erhohen!
Dich und Dein Unternehmen optimal prisentieren konnen!
deutlich bekannter sein und dadurch viele Folgeauftrage generieren!

Dein Unternehmen nahezu auf Autopi- Ergreife jetzt Deine Chance und nimm am Samstag, den 16.06.2018, an der Premiere
lot lauft. Profitiere von dem Wissen und ~ des L&K UNTERNEHMERTAGS teil.

dem Netzwerk, mit dem auch Du Deinen  Melde Dich noch heute an und sichere Dir Deinen Platz!

Umsatz innerhalb eines Jahres um bis zu
400% steigern kannst.

Homepage:
www.lamm-krespach.de

Inhaber:
Daniel Krespach und Michael Lamm

Hauptstrafle 124-126

Facebook: 77855 Achern
www.facebook.com/ Telefon: 07841/62742-00
LAMMundKRESPACH Fax: 07841/62742-29
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